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seus produtos e parcerias, mas também
investiu em uma equipe capacitada para
atender as demandas dos clientes e
apresentar seu portfélio.

A participagdo da SK Mobility na

Autotech proporcionou um grande ganho
de informagdes tanto para a empresa
quanto para os clientes, enriquecendo o
mercado automotivo local, demonstrando o
compromisso da SK em se envolver com sua
base de clientes e fortalecer seus lagos na
regiao.

O evento atraiu um publico excelente de

clientes de todo o estado, demonstrando

o interesse e a relevancia do mercado
automotivo capixaba. Com a promessa de
mais feiras e eventos no horizonte, a equipe

da SK Mobility esta pronta para continuar
alavancando a inovagao e o crescimento no
I v “ o B I L I I Y setor automotivo do Espirito Santo.
~y
NA 5° EDICAO DA CONFIRA TODOS OS DETALHES
NO VIDEO ABAIXO PUBLICADO
EM NOSSO CANAL:

A equipe da TV Mobility desembarcou em expandindo sua atuagao para o Espirito Santo -'&'-l-.-jTOT E{:H 2023 [_T'--‘-IEL—“‘_E"|L
Vitéria, capital do estado do Espirito Santo, ha um ano e meio. Com uma vasta experiéncia

e acompanhou uma das feiras de tecnologia de 35 anos no mercado capixaba, Zuza

mais importantes da regiao, a Autotech. esta confiante na capacidade da SK em se

Durante a feira, conversamos com José estabelecer como uma referéncia no estado.

Gongalves, conhecido como “Zuza”, gerente A presencga da SK Mobility na Autotech foi um SK Mo BI LI I I

regional da SK Mobility que esta expandindo importante marco para a empresa e para o

seus negocios na regido. mercado automotivo do Espirito Santo. EX pA N D E N O

Zuza compartilhou com entusiasmo Zuza ressaltou a importancia da feira como

informacdes sobre a SK Mobility que uma oportunidade para a SK expandir sua -

possui mais de 30 anos de experiéncia no base de clientes e fortalecer sua presenca ESPI R ITO SANTO
mercado de distribuicdo de autopecgas e esta regional. A empresa ndo apenas apresentou



https://www.skautomotive.com.br
https://www.youtube.com/watch?v=64i3DesudJY&
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OS VEiICULOS
MAIS VENDIDOS
NO INiCIO DE
2024

FIAT STRADA

0 mercado de automdveis e de carga e custo-beneficio para
utilitarios novos comecou aquecido os consumidores brasileiros,

em 2024, revelando uma diversidade especialmente aqueles que buscam

interessant, evidenciando uma veiculos para o trabalho e atividades
mistura de utilitarios leves, SUVs, recreativas.
hatches e sedds. Essa variedade Logo em seguida, o Hyundai HB20
reflete ndo apenas as preferéncias em vendas totais e o Volkswagen
dos consumidores, mas também as Polo ocupam posicdes de destaque,
estratégias das montadoras para demonstrando a preferéncia
atender a diferentes segmentos e dos consumidores por hatches
:*:-ﬁ'_::-:-*:?fqn.*;?ﬂ TNz demandas do mercado. compactos, assim como o Fiat Argo
1 _.;':--_ e P A presenca da Fiat Strada no topo e Mobi, que oferecem economia de
+'|Cv = == . - o da lista de vendas indica a continua combustivel, praticidade urbana e
¥ B B e

popularidade do utilitario leve da um bom equilibrio entre desempenho

Fiat que domina o mercado hd alguns e conforto, sobretudo em frotas de

OoOaAvOUHdN OQ

anos, destacando a importancia veiculos para aluguel e empresas.

da versatilidade e da capacidade



0 GM Onix, um dos lideres de vendas nos ultimos anos,
mantém sua relevancia no mercado, embora tenha sido
superado por outros modelos neste ranking. A presenca
do Hyundai Creta e do Chevrolet Tracker destaca a
crescente popularidade dos SUVs no Brasil, refletindo

a preferéncia dos consumidores além de serem uma
escolha natural na base das opc¢6es de SUVSs.

A tendéncia do mercado automotivo no Brasil, baseada
nos dados de vendas de janeiro de 2024, aponta para
uma demanda diversificada e em constante evolucdo,
onde os consumidores buscam ndo apenas veiculos que
atendam as suas necessidades praticas, mas também que
oferecam conforto, seguranca e tecnologia embarcada.
Nesse contexto, as montadoras que conseguirem
acompanhar e antecipar essas tendéncias estardo melhor

posicionadas para se destacar e conquistar uma fatia

significativa do mercado.

A ascensédo dos hatches pequenos no mercado durante

o0 més de janeiro de 2024 revela uma tendéncia sélida no
cenario das vendas de automéveis. Os dados fornecidos
pela Fenabrave indicam que esse segmento experimentou
um crescimento expressivo, ultrapassando o desempenho
dos utilitarios esportivos e consolidando uma participagéo
expressiva nas estatisticas de emplacamentos.

No contexto geral, os hatches pequenos se destacam néo
apenas pelo vigoroso aumento em janeiro, mas também
pela sua proximidade em alcangar uma fatia consideravel
do mercado, aproximando-se dos 30% de participacéo.

Tal éxito contrasta com o desempenho moderado dos
utilitarios esportivos (SUVs), que registrou um crescimento
anual de apenas 13% em 2023, revelando uma preferéncia
crescente dos consumidores por veiculos mais compactos

dentre opgdes zero-quildmetro.
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PARTICIPACAO
DE HATCHES
PEQUENOS AUMENTA

E interessante observar que, apesar do crescimento
impressionante de 38% nas vendas, a oferta de modelos
de hatches pequenos permaneceu estavel nos ultimos
anos, indicando que a demanda esta sendo atendida por
uma gama relativamente limitada de opgdes. Isso sugere
que os fabricantes podem explorar ainda mais esse nicho
de mercado, investindo em inovacgao e diversificagdo para
atender as necessidades e preferéncias dos consumidores
de forma mais abrangente.

Além disso, a introdugédo de modelos elétricos no
segmento de hatches pequenos, como o BYD Dolphin e

o GWM Ora 03, demonstra uma resposta as crescentes
preocupagdes com a sustentabilidade ambiental e a

participagcdo dos modelos elétricos neste segmento.

MERCADO
DE MOTOS

A analise das vendas de motos no Brasil em janeiro de
2024 revela um panorama marcado pela dominancia

da Honda, seguida pela Yamaha, como as principais
fabricantes do mercado. Esse dominio das duas
marcas japonesas reflete confianga dos consumidores
brasileiros em relagao a qualidade, durabilidade e
variedade de modelos oferecidos por elas.

A Honda, com uma participagado de mercado
impressionante de 71,65%, mantém sua posi¢do como
lider incontestavel no segmento de motos no Brasil.
Essa predominancia pode ser atribuida ndo apenas a
sua extensa linha de produtos sobretudo a CG 160 com
participagao de 59% do mercado e também scooters até
motos esportivas e de alta cilindrada, mas também a sua
presenca abrangente em todo o territério nacional, com
uma rede soélida de concessionarias € um servigo de
p6s-venda bem estabelecido.

A Yamaha, embora com uma participagao
significativamente menor em comparagédo com a Honda,
ainda mantém uma presencga sdlida no mercado,
oferecendo uma variedade de modelos que atendem

as necessidades e preferéncias dos consumidores
brasileiros como a YBR 150 e Fazer 150. A marca
japonesa também é reconhecida pela qualidade de
seus produtos e pela inovagédo em termos de design e
tecnologia.

Além das fabricantes tradicionais, como Honda e
Yamaha, é interessante observar o surgimento de outras
marcas no mercado brasileiro, como Mottu, Shineray,
Haojue e Avelloz. Embora essas marcas tenham uma
participacéo relativamente pequena em comparacéao
com as lideres do mercado, sua presenga indica uma
crescente diversificagdo e competicdo no setor de
motos, oferecendo aos consumidores uma variedade

maior de opg¢des para escolher.

A presenca de marcas premium, como BMW, Royal Enfield,
Kawasaki, Triumph e Ducati, também evidencia a crescente
demanda por motos deste segmento e de alta performance
no Brasil. Essas marcas, embora representem uma fatia
menor do mercado, atendem consumidores que buscam
exclusividade, desempenho e estilo em suas motocicletas.
No entanto, é importante notar que o mercado de motos no
Brasil ainda enfrenta desafios expressivos, como questdes
relacionadas a seguranga no transito, infraestrutura

viaria inadequada e instabilidade econémica. Apesar
desses desafios, o mercado de motos continua a mostrar
resiliéncia e potencial de crescimento, especialmente

com o aumento da demanda por solugées de mobilidade
individual em meio ao trafego urbano congestionado e a
busca por alternativas mais econémicas e sustentaveis de

transporte.
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A ESSENCIA MAS O DESIGN
E A MESMA, E AINDA MELHOR

UMA NOVA EMBALAGEM, AINDA MAIS SKF,

inovadora, com QR Code integrado e pensada 100% em vocé.
Embalagem coexistente com a versao anterior.
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carisma@ski.com linhas de produtos "' o
no Catélogo SKF:
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PRETA

UM FORD CORCEL 1l COMO DEVE SER

Cada carro carrega consigo uma histéria dnica, um ca-
pitulo distinto na vasta narrativa da inddstria automo-
bilistica. Em 1979, nasceu o Ford Corcel Il de Gustavo
Villaverde e uma jornada nostdugica foi inciada, envol-

vendo Gustavo com a restauracdo de seu Corcel.



A histéria do Ford Corcel Il se desenrola como
um capitulo importante na inddstria brasileira.
Lancado no final de 1977 em meio a renovacdo
de parte da frota nacional e pressdes por conta
da crise do petréleo dos anos 70, o Corcel

Il representou uma evolucdo que abracou a
economia de seu antecessor, com 0 espaco
maior, inspirado em carros europeus, COmMo

o Ford Granada, introduzindo uma carroceria
totalmente nova com linhas mais retas e
modernas.

Na época de seu lancamento, o Corcel Il
enfrentava a concorréncia do Volkswagen

Passat e do Dodge Polara, ambos veiculos

médios que ofereciam desempenho semelhante.

No entanto, o Corcel Il se destacava por sua
economia e acabamento superior, consolidando
sua posicdo no mercado.

A introducdo do motor 1.6 em 1980
proporcionou um desempenho ligeiramente
melhor frente ao 1.4, enquanto novas opcdes
de acabamento e equipamentos foram
oferecidas para atender as preferéncias dos

compradores.

0 Ford Corcel Il, modelo 1978, tornou-se muito
mais do que um simples veiculo para Gustavo
Villaverde, 29, residente na cidade de Alegrete/
RS. Sua ligagdo com esse carro remonta a
infancia, quando pertencia a seu pai. A histéria
da aquisicdo desse automével revela uma
passagem simbdlica de geragbes e um vinculo
emocional que transcende o valor material.

Aos 15 anos, Gustavo adquiriu o Corcel Il

de seu pai, hum momento que marcou ndo

apenas sua entrada no mundo automotivo, mas

O CORCEL DE GUSTAVO

O CORCEL I

No entanto, apesar dos esforcos da Ford para

manter o Corcel Il relevante, era necessario

um substituto para o Ford Landau com porte

menor, foi quando o fabricante decidiu pela

manutencdo da linha de montagem, criando o

Del Rey no inicio dos anos 80 como seu modelo

de luxo e iniciando a producdo do Escort,

desta forma o Corcel Il comecou a sofrer uma

concorréncia interna dificil de vencer.
Em 1985, o Corcel Il recebeu sua ultima

remodelacdo antes de deixar a linha de

producdo em 1986. Foram produzidos mais de 1
milhdo de unidades desde o inicio da producdo

do Corcel e sem duvida, o Corcel Il foi um icone

da industria nacional.

também seu amadurecimento pessoal. Compra-
lo foi mais do que um investimento; foi a
aquisicdo de uma parte de sua histéria familiar.
Parcelando o pagamento em 10 vezes de
R$300,00, Gustavo assumiu a responsabilidade
pelo carro que se tornaria seu companheiro

de jornada por muitos anos, “Foi meu primeiro
carro, praticamente aprendi a dirigir nele, af fui
pegando gosto pelo carro, e é um modelo que

ndo é muito usado em projetos”, relata.

O0OS PASSOS DA

0 Corcel Il sempre foi um carro integro, mas como
acontece com qualquer veiculo antigo, haviam
detalhes que incomodavam Gustavo. Ao optar por
levar o carro a um profissional, a expectativa era
de que esses detalhes fossem resolvidos de forma
eficaz.

No entanto, a realidade foi bem diferente. O
profissional contratado acabou retendo o carro por
mais de um ano sem realizar as devidas restauracdes,
causando danos a algumas pecas e perdendo
partes do acabamento. A situacdo deixou Gustavo

desanimado e preocupado com o futuro do seu amado

RESTAURACAO

veiculo.

A decisdo de Gustavo Villaverde de realizar o trabalho
de reforma do Ford Corcel Il por conta prépria, em

vez de recorrer a profissionais especializados,

foi motivada por uma série de circunstancias e
consideracdes pessoais. A integridade fundamental
do veiculo e a insatisfacdo com a experiéncia com o
profissional anterior foram os principais catalisadores
dessa iniciativa.

Foi nesse momento que um amigo com uma oficina de
chapeamento, embora ndo especializada em veiculos
antigos, ofereceu sua ajuda e orientacdo a Gustavo.
Esse gesto de apoio e camaradagem foi o impulso
que Gustavo precisava para iniciar sua jornada de
restauracdo. Com acesso as ferramentas necessarias
e conselhos valiosos, Gustavo mergulhou de cabeca
no projeto, aprendendo e se aprimorando a cada

etapa.



Os desafios encontrados durante o processo de
restauracdo foram muitos, mas Gustavo encarou
cada obstdculo com paciéncia e coragem. A falta

de experiéncia prévia em restauracdo automotiva
poderia ter sido um problema, mas Gustavo viu nisso
uma oportunidade para aprender e crescer, "o maior
desafio foi aprender a fazer algo que nunca havia
feito, que foi preparar todo ele e montar, sendo que
ndo fui eu que desmontei”, relata.

0 Instagram @paintworks78, criado por Gustavo,
para registrar passo a passo o processo de
restauracdo e também uma fonte de inspiragdo e
aprendizado para entusiastas de carros cldssicos e
projetos de restauracdo em todo o mundo. Por meio
dessa plataforma, Gustavo compartilhou ndo apenas
as vitdrias de cada etapa, mas também os obstaculos
e desafios enfrentados ao longo do caminho.

No final, a decisdo de Gustavo de assumir a
restauracdo do Corcel Il por conta prépria foi mais do
que uma escolha pragmatica; foi uma manifestacdo
de sua paixdo, determinacdo e compromisso com o

carro que representava tanto para ele.

MECANICA

A experiéncia de Gustavo Villaverde ao lidar
com a mecanica do Ford Corcel Il foi marcada por
familiaridade e confianca. Desde que o veiculo
foi adquirido por seu pai, jd possuia o conjunto
mecanico composto pelo motor 1.6 e o cambio
manual de 5 marchas do Ford Del Rey. Ao longo
dos 20 anos de posse, 0 motor nunca precisou
ser aberto para reparos, sendo submetido
apenas a manutencdes de rotina.

Quanto a escolha do carburador Solex H34,
Gustavo optou por esse componente devido a
sua reputacdo de confiabilidade e eficiéncia.

Ao longo dos anos, o carburador nunca
apresentou problemas significativos, exigindo
apenas limpezas regulares para garantir seu
desempenho ideal.

O carburador Solex H34 contribui
significativamente para o desempenho do Ford
Corcel I, especialmente em termos de economia
de combustivel e eficiéncia em viagens de longa
distancia. Sua capacidade de proporcionar uma
mistura precisa de ar e combustivel resulta

em um consumo eficiente, especialmente na
estrada, mantendo velocidades entre 90 km/h e

100 km/h segundo Gustavo.

A ESTETICA
QUE DEVERIA
SER DE FABRICA

As escolhas estéticas feitas por Gustavo Vil-
laverde para o seu Ford Corcel Il refletem ndo
apenas sua preferéncia pessoal, mas também
um cuidadoso equilibrio entre estilo, funcio-
nalidade e autenticidade.

A cor escolhida, Azul Lucia, originalmente
presente no Citréen C3 2004, foi o resultado
de um processo de selecdo criterioso. Gus-
tavo testou diferentes tons de azul, mas foi
o Azul Lucia que mais o cativou, conferindo
ao Corcel Il uma aparéncia distinta e contem-
poranea. Essa escolha demonstra a busca de
Gustavo por uma combinacdo Unica que real-
casse a beleza classica do veiculo, enquanto
adicionava um toque de modernidade.

As rodas Raw Dish 3x150 foram cuidadosa-
mente selecionadas para complementar o
estilo do Corcel Il, raras de serem encontra-
das nessa configuracdo. Além de oferecerem
um visual atraente e esportivo, essas rodas
também contribuem para a performance e es-
tabilidade do veiculo. Os pneus 195/50 R15,
escolhidos para acompanhar as rodas, propor-
cionam aderéncia e conforto, garantindo uma

experiéncia de conducdo suave e segura.




.| ENGENHARIA '

\FORD

Wy

W,
'.l'l

L o !

%,
!

.
Y '0"‘
.|~I.I.~I_I
e
LY
1

PECAS DEREPOSICAD
(OMA CONFIANCA
EATECNOLOGIA FORD

Motorcraft: Omnicraft:

Mais de 50 anos de inova¢cdo com Qualidade e confianca

a seguranca e a alta performance da Engenharia Ford para
das pecas homologadas Ford. veiculos de diversas marcas.

& Om

O s ] e Bl

APl SN

ey

Motorcraft

SAE N30

OLEQ PARA MOTOR

Symbtimiic Moo O

T T CAOPOTR i

CLENE e R

VMLY&R

g

7

D

2N



VIAGEM PARA
ARGENTINA

E CHILE

Uma das provas mais dificeis de se encarar
com um carro antigo, sem ddvida é uma
viagem intercontinental e que Gustavo
realizou recentemente com seu Ford Corcel 1.
A ideia de explorar o Deserto do Atacama e
suas redondezas surgiu de uma inspiragdo
encontrada em videos no YouTube, onde

a beleza da regido chamou sua atencdo.
Convidando seu pai para se juntar a aventura,
Gustavo abracou a oportunidade de explorar
novos horizontes em seu carro antigo,
transformando uma simples viagem em uma

experiéncia inesquecivel.

Com a decisdo tomada, a preparagdo para

a jornada foi simples e direta. Uma revisdo
cuidadosa no Corcel Il garantiu que estivesse
pronto para enfrentar os desafios das estradas
sul-americanas. Além disso, a aquisicdo de

um bagageiro de teto permitiu que o carro
fosse carregado com todo o equipamento
necessdrio para acampar sob as estrelas e
viver verdadeiramente a esséncia da aventura.
Durante os 10 dias de viagem, Gustavo e seu
pai percorreram uma rota impressionante,
visitando destinos marcantes como Cafayate,
Tafi del Valle, Purmamarca, Salinas Grandes

e, finalmente, San Pedro de Atacama “€
inexplicavel, as paisagens sdo de outro mundo,
e poder fazer tudo isso num carro de 1978 e
com meu Pai de companhia é recompensador

demais”, comenta Gustavo.




0 Corcel Il enfrentou desafios de altitude,
percorrendo mais de 5000 km e alcangando
alturas de até 4800 metros. Para Gustavo,
cada curva da estrada era uma histéria para ser
contada, uma paisagem para ser admirada e
uma memdria para ser guardada para sempre.
No entanto, nem todas as experiéncias foram

livres de desafios. No meio do deserto, o cabo

de embreagem do Corcel Il decidiu romper,
desafiando a determinacdo da dupla. Mas, com
um cabo reserva em mdos, Gustavo e seu pai
superaram mais esse obstdculo, transformando

adversidades em histérias para contar.




PUBLIEDITORIAL

LOJA ONLINE OFICIAL DA FORD OFEF
UMA AMPLA GAMA DE PRODUTOS
MOTORCRAFT E OMNICRAFT

H3a mais de 50 anos, a Motorcraft ® oferece uma Quer saber mais sobre ambas as marcas? Basta se

ampla variedade de pecas originais para os cadastrar no site para ter acesso a
veiculos Ford, seguindo os rigorosos padroes promocodes, informacdes e videos técnicos sobre
homologados pela engenharia da montadora. O os veiculos Ford.

portfdlio € formado por 20 linhas de produto de

alta demanda, como: Para adquirir as pecas, acesse agora a loja oficial
da e confira todas as

Lubrificantes; aditivos; amortecedores; pastilhas condicGes especiais para vocé.

e discos de freio; velas e cabos de ignicdo;

embreagens; baterias, entre outros. Motorcraft® é uma marca registrada da Ford Motor Company.
Omnicraft™ é uma marca comercial da Ford Motor Company.

A Ford atua também com a Omnicraft ™, que

possui a mesma variedade de pecas, nivel de

qualidade e desempenho da Motorcraft ®, com

a versatilidade de componentes aplicaveis a

veiculos de outras montadoras.

Olhando para o futuro, Gustavo ndo tem planos de
desacelerar suas aventuras. Com novos horizontes
a explorar e novas estradas a percorrer, ele ja
planeja uma nova viagem em agosto de 2024,
desta vez na companhia de sua noiva até
Mendoza, na Argentina.

Os planos de Gustavo para o Ford Corcel Il apés

a conclusdo do projeto de restauragdo incluem a
instalacdo de um ar-condicionado, garantindo que
ele permaneca relevante e funcional por muitos

anos.



A correia de acessoérios, também conhecida enroscar na correia dentada em alguns casos.
‘ ’ como correia de servicos, utiliza o movimento As correias de acessorio, geralmente feitas
N3o hd como falar dos tensionadores do motor para acionar sistemas como de borracha sintética, fibras e poliéster, estdo
— das correias de: servico e dentada, alternador, bomba da direcdo hidraulica, sujeitas ao desgaste natural e envelhecimento. €
q antes de falar da prépria funcdo compressor do ar-condicionado e bomba fundamental substitui-las regularmente, seguindo
das correias e para isso, é essencial d'agua. Assim como a correia dentada, a as recomendacdes do manual do fabricante e
compreender o funcionamento de correia de acessérios precisa de manutencdo considerando o tipo de uso do veiculo.
B - um motor a gasolina ou etanol. Os rigorosa, pois seu rompimento pode resultar Seja um uso normal em estradas ou um uso severo
motores de quatro tempos passam em problemas mecanicos sérios, como em dreas urbanas, é necessario respeitar as
por fases distintas - admissdo, aquecimento ou mesmo a malha da correia se orientacdes do manual do veiculo. Dessa forma,
I y ‘ \ compressdo, combustdo e exaustdo é possivel garantir o funcionamento eficiente do
- coordenadas pelo movimento dos motor, prevenindo danos significativos.
k Importancia a Manutencao das Correias em Hotores 4 pistdes, bielas e virabrequim.
ombustdo Iterna: Correia Dentada e Correia de Acessorios

admissdo, a mistura de ar e combustivel vazamentos durante a compressdo e D E c o R R E I A

No primeiro tempo, chamado de Essa sincronia é essencial para evitar

¢ aspirada para a cdmara de combustdo. garantir o pleno funcionamento do

Na compressdo, o pistdo movimenta- motor. Portanto ha tanta preocupacdo

se para cima, gerando compressdo na com o desgaste da correia dentada, que

mistura. O terceiro tempo, combustado, se 'nao for subsltltuida na hora certa, hd CORREIAS VELHAS, RESSECADAS OU
é marcado pela ignicdo da mistura, o risco de rompimento, levando a graves TENSIONADOR COM PROBLEMAS,
gerando poténcia. Finalmente, no danos no motor, como colisdo entre COLOCAM EM RISCO EMINENTE O
quarto tempo, exaustdo, os gases pistdes e amassamento de valvulas. MOTOR, PODENDO SOFRER COM

AQUECIMENTO, EMPENAMENTO DE
VALVULAS E PERDA DE SERVICOS
AUXILIARES COMO ENERGIA E
ASSISTENCIA DA DIRECAQ

resultantes da combustdo sdo expelidos

pelo escapamento.

0 ESTICADOR E RESPONSAVEL
POR MANTER A CORREIA
ALINHADA E TENSIONADA,
GARANTINDO A SINCRONIA
DOS SISTEMAS EM QUE €
APLICADA.




O PAPEL FUNDAMENTAL
DO ESTICADOR DA
CORREIA DE SERVICO

0 tensor da correia de servico, também conhecido
como esticador da correia, € uma peca em formato
de rolamento que desempenha um papel vital na
manutencdo da tensdo adequada da correia. No caso
da correia dentada, o funcionamento eficiente do
tensor é mais do que necessario, pois ele mantém

a correia alinhada e tensionada, evitando que pule
dentes e comprometa a sincronia entre o virabrequim
e o comando de valvulas. Um tensor defeituoso pode
resultar em mais do que simples manutencdes no
motor; pode levar a quebras no comando de valvulas,
danos as valvulas do cabecote e nos pistdes do motor,

causando dores de cabeca considerdveis.

Normalmente, utiliza-se um tensor principal em
conjunto com dois rolamentos auxiliares, podendo
variar de acordo com o motor e o modelo do carro,
tanto para a correia dentada quanto para a correia
auxiliar. Apesar de serem componentes com uma longa
vida Uutil, é necessario obedecer as indicacBes da
montadora quanto a manutencdo e substituicdo desses
elementos. Além disso, a utilizacdo das ferramentas
recomendadas pelos fabricantes é essencial para
verificar e efetuar a troca. Uma instalagdo adequada e
a verificacdo do alinhamento e do nivel de tensdo, sdo

as garantias para um funcionamento eficaz e uma vida

util prolongada.

A CORREIA DE SERVICOS € RESPONSAVEL POR

Identificar problemas no tensor da correia ndo é

dificil. Ruidos como chiados ou zumbidos durante o
funcionamento do motor sdo sinais claros de que um
rolamento ou o esticador podem estar comprometidos.
A recomendacdo é sempre de que, durante as revisdes
do veiculo, o mecanico examine e verifique possiveis
marcas na superficie de da correia e do tensor,
indicando ajustes inadequados. A base de fixacdo

do tensor também deve ser verificada para evitar
desarranjos que comprometam o funcionamento do

sistema.

entanto, devido a alta quilometragem, muitas vezes

é vantajoso trocar todo o kit. Um ponto importante a
ser destacado é o torque correto durante a montagem,
garantindo uma instalacdo perfeita e prevenindo
danos ao produto, como a quebra do parafuso de

fixacdo.

Vale ressaltar que os esticadores ndo podem ser
reparados ou recondicionados. Na hora da indicacdo ao

cliente, confira sempre a procedéncia e boa qualidade.

MANTER O FUNCIONAMENTO DE SISTEMAS
BASICOS DO VEICULO, COMO ALTERNADOR,
BOMBA D'AGUA E DIRECAO HIDRAULICA

Nem sempre é necessario trocar todo o kit de
rolamentos ou o tensor, porém é recomendado. Em

alguns casos, a substituicdo de apenas a correia,

um rolamento ou o tensor pode ser suficiente. No
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Muitas ddvidas surgem quando o assunto é a
troca do 6leo do cambio manual. Enquanto é
comum vermos recomendacdes para a troca de
6leo em carros com cambio automatico, surge
a pergunta: sera que o cambio manual também

requer essa manutencdo?

Ao consultar a maioria dos manuais de
manutencdo de carros com cambio manual,

encontrara a indicacdo de que ndo had necessidade

FATOS E BOATOS

MANUAL

de trocar o 6leo do cambio em muitos deles.
Alguns manuais estabelecem uma periodicidade
de troca em torno de 80 a 100.000 km.

A explicacdo comum é de que, os cambios
manuais possuem uma vedagdo eficaz, o que
garante uma durabilidade prolongada ao 6leo
dentro do cambio. Isso ocorre porque as condicdes
de funcionamento do cambio manual sdo

diferentes de outros sistemas, como o motor

O motor trabalha em temperaturas mais elevadas e entra

TROCA DE OLEO
DA TRANSMISSAO

em contato direto com os subprodutos da combustdo ou
até mesmo com o combustivel, o que reduz a vida Gtil do
6leo lubrificante. Por outro lado, o cambio manual, por ser
bem vedado e operar em temperaturas mais baixas, tem
seu 6leo protegido do contato com esses elementos, o que
contribui para sua longevidade.

No entanto, mesmo sem a necessidade de troca, é

importante verificar o nivel do éleo periodicamente cambio

Além disso, ao renovar as propriedades

do 6leo lubrificante a cada determinado
intervalo, vocé garante o melhor desempenho
e prolonga a vida atil do seu veiculo. Se o
fabricante menciona que o 6leo tem tempo de
vida indeterminado ou a prépria vida util do
veiculo, por exemplo, 400.000 km, ao realizar
a substituicdo em intervalos menores, como

a cada 100.000 km, vocé estd mantendo o
funcionamento do cambio em sua melhor

condicdo.

conforme recomendado pelo manual nas revisoes e
verificar possiveis vazamentos a cada 20.000 km. Esta
verificacdo é essencial para garantir o bom funcionamento
do cambio e prevenir problemas futuros.

A troca de dleo pode ser uma medida preventiva,
sobretudo na aquisicdo de veiculos usados, ja que
vazamentos ou falhas de vedagdo podem comprometer

a qualidade do éleo e, consequentemente, a vida til do

Portanto, ndo ha prejuizo em realizar a troca
do éleo do cambio manual, mesmo que nado
seja uma exigéncia do fabricante. € uma
medida de precaucdo que pode prolongar a
vida util da peca.

A troca de 6leo das transmissdes manuais é
um tema frequentemente rodeado por fatos e
boatos que podem confundir os proprietarios
de veiculos. Vamos explorar alguns desses

mitos e esclarecer o que é realmente



AS TRANSMISSOES
MANUAIS NAO
PRECISAM DE
TROCA DE OLEO.”

BOATO 02:

TROCAR O OLEO

DA TRANSMISSAO
MANUAL E CAROE
DESNECESSARIO”

Este é um dos boatos mais comuns.
Embora algumas montadoras
indiquem intervalos longos para

a troca de 6leo das transmissdes

manuais, ou ndo indiquem um

Na verdade, a troca de éleo da
transmissdo manual geralmente

ndo é tdo cara quanto a de uma

transmissdo automatica. Além disso,

o custo de uma eventual falha

periodo exato, isso ndo significa que
o fluido seja eterno. Com o tempo

e 0 uso, o 6leo pode se deteriorar

e contaminar, prejudicando o

funcionamento da transmissdo.

na transmissdo devido a falta de

manutencdo pode ser muito mais
alto do que o valor da troca de 6leo

BOATO 03:

E DIFICIL SABER

QUANDO TROCAR

O OLEO DA
TRANSMISSAO
MANUAL"

Embora ndo haja um intervalo Unico
de troca de 6leo para todas as
transmissGes manuais, é importante
seguir as recomendacdes do
fabricante quanto a periodicidade

da troca. Além disso, se forem

notadas mudancas no desempenho
da transmissdo, como dificuldade
em engatar as marchas ou ruidos
estranhos, pode ser um sinal de que

é hora de trocar o éleo.
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BOATO 04:

TROCAR O OLEO DA TRANSMISSAO
MANUAL E UMA TAREFA COMPLICADA
QUE REQUER FERRAMENTAS ESPECIAIS"

Embora a troca de 6leo da transmissdo manual possa consideravelmente o desempenho e o funcionamento
ser mais complexa do que a troca de éleo do motor, dessas transmissoes, especialmente quando jd possuem
ndo é uma tarefa impossivel. Um profissional com quilometragem avancada.
as ferramentas corretas e seguindo as instrucdes
adequadas pode realizar a tarefa em pouco tempo. Mesmo com a baixa quilometragem, veiculos com
Muitas montadoras afirmam ndo haver necessidade de cerca de 10 anos ou mais, podem ter seu fluido de

TU':jE' 3 : troca periédica do fluido das transmissdes manuais. cambio oxidado. Como o custo da troca é baixo e as

= r ¥ No entanto, a experiéncia nas oficinas, tem mostrado consequéncias de rodar com um fluido oxidado podem
mao am um g

;o E ’ que uma troca periddica desses fluidos melhora ser desastrosas, é recomendavel fazer a troca.
50 lugat =




A DEDICACAO
FORJANDO
GRANDES

PROFISSIONAIS
NA VENDA
DE AUTOPECAS

Jayme Napoledo Geraldes Halada é um profissional exemplar
que encontrou seu caminho na indudstria de autopecas através
de uma jornada marcada por determinacdo e comprometimento.
Nascido em Sdo Paulo - SP, aos 33 anos de idade, Jayme traz
consigo uma historia de dedicacdo e paixdo pelo que faz.

Sua trajetoria comecou em uma oficina mecanica, onde teve a
oportunidade de interagir com o universo das autopecas. Foi la
que conheceu Ricardo Ferreira, um vendedor de uma empresa
fornecedora. Quando Ricardo decidiu abrir sua prépria loja, a RV
Auto Pecas, Jayme foi convidado a fazer parte desse empreendi-
mento desde o seu inicio. Desde entao, ele tem desempenhado

um papel fundamental como vendedor nessa empresa.
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Para Jayme, ser um vendedor de auto-
pecas vai além de simplesmente vender
produtos. Ele entende que sua principal
responsabilidade é compreender as ne-
cessidades individuais de cada cliente.
A habilidade de entender o problema

do cliente e oferecer um atendimento
personalizado é o que diferencia seu
trabalho. Jayme acredita que quando o
cliente se sente compreendido e bem
atendido, o preco se torna um aspecto
secunddrio na transacdo comercial.

Manter-se atualizado sobre os produ-
tos e pecas disponiveis no mercado é
essencial para o sucesso de um vende-
dor de autopecas. Utilizando catalogos
eletronicos e outras ferramentas, ele se
mantem informado sobre os lancamen-
tos e novidades do setor.

Uma das partes mais gratificantes de
seu trabalho é poder ajudar os clientes
a encontrar as pecas de que precisam
para resolver seus problemas mecéanicos
“Acredito que entender a necessidade
do cliente naquele momento, entender o

Acredito que e ntender problema dele é fundamental”, comenta.

a necessidade do cliente
naquele momento,
entender o problema
dele é fundamental

-

A satisfacdo de ver um cliente bem
atendido e grato, além das indicacdes que
recebe como reconhecimento de seu bom
trabalho, é o que o motiva a continuar
oferecendo um servico de exceléncia.

us



PRINCIPAIS

DESAFIOS

Além de sua jornada inspiradora e sua abor-
dagem centrada no cliente, Jayme Halada
enfrenta e supera diversos desafios comuns
no seu dia a dia como vendedor de autope-
cas.

Um dos desafios mais recorrentes é o ge-
renciamento do tempo ao lidar com clientes
que necessitam de autopecas especificas
com urgéncia “quando ndo temos alguma
peca e precisamos fazer encomenda, algu-
mas vezes estd em alguma distribuidora
que ndo esta préxima de nds, entdo bus-
Camos recursos para otimizar o tempo para
atender a urgéncia do cliente”, comenta

Jayme.

quando ndo temos alguma peca

e precisamos fazer encomenda,
algumas vezes esta em alguma
distribuidora que nao esta
proxima de nos, entao buscamos
recursos para otimizar o tempo
para atender a urgéncia do cliente

Outro desafio é lidar com clientes que estdo
incertos sobre qual peca precisam. Jayme
aproveita sua experiéncia prévia em mecani-
ca para orientar os clientes, “como trabalhei
em mecanica por algum tempo, isso ajuda
bastante, eu enfatizo muito na qualidade da
peca e o que isso ajuda na hora da instala-
cdo e no pds-venda, as vezes pego as duas
marcas disponiveis por exemplo e mostro

pro cliente no balcdo, ele ‘'sentindo’ a peca
ajuda muito a tomar sua decisdo”, comenta.
Sempre enfatizando a qualidade das pecas e
demonstrando opcdes disponiveis no balcdo.
Essa abordagem permite que os clientes fa-
cam uma escolha informada e se sintam mais
confiantes em sua decisdo de compra.

Quanto a identificacdo de oportunidades
de vendas e a conquista de novos clientes,
Jayme e sua equipe adotam uma estratégia
proativa. Contando com uma promotora de
vendas que visita os clientes em potencial,
eles estabelecem contatos e iniciam parce-
rias comerciais rapidamente, demonstrando
comprometimento e profissionalismo.

Um exemplo que destaca sua habilidade
como vendedor ocorreu em um caso espe-
cifico envolvendo a venda de uma sonda
lambda pos catalisador. Jayme ndo apenas
forneceu a peca, mas também aconselhou
o cliente a verificar os graficos do aparelho
de injecdo junto ao mecanico “eu o orien-
tei de que o defeito poderia ndo ser sonda
para ndo correr risco de comprar pecas
desnecessariamente”, relata. Essa aborda-
gem cautelosa revelou que o problema real
era o catalisador, evitando assim a compra
desnecessaria da sonda lambda. O cliente
ficou satisfeito com a orientacdo e a solucdo
do problema, destacando as habilidades de
Jayme como vendedor e sua preocupagdo
genuina com as necessidades dos clientes.
Um dos desafios frequentes é lidar com
clientes que ndo conseguem identificar as
pecas necessarias "o mais comum é o clien-
te que ndo sabe o nome da peca e temos
que identificar pra eles, muitas vezes vamos
até o carro pra isso” comenta.

Quanto aos diferentes tipos de clientes,
Jayme encontra com mais frequéncia meca-
nicos profissionais e proprietarios de lojas

de veiculos. Jayme e a equipe demonstram
exceléncia nesse aspecto. Muitos clientes
elogiam seu trabalho e a forma como ele
lida com eles, o que resulta em recomenda-
cOes e novos clientes para a RV Auto Pecas
“muitos clientes elogiam o trabalho e indi-
cam amigos para comprar conosco devido
atendimento”, relata.

Para Jayme, a qualidade das autopecas vai
além da peca em si. Ele avalia a qualidade
com base no atendimento prestado e no su-
porte oferecido aos clientes, tanto durante
a compra quanto no pds-venda. A pesquisa
de satisfacdo é uma ferramenta fundamen-
tal para avaliar e melhorar constantemente
a qualidade dos servicos oferecidos pela
empresa.

eu o orientei de que o defeito
poderia ndo ser sonda para nao
correr risco de comprar pecas
desnecessariamente

47



TECNOLOGIA

ALIADA AS VENDAS

E INFORMACAO

Um profissional dedicado e centra-
do no cliente, utiliza uma variedade
de recursos e ferramentas para
aprimorar seu conhecimento sobre
pecas e produtos de autopecas,
para isso, Jayme estuda os cata-
logos eletrénicos, que fornecem
informacdes detalhadas e atualiza-
das sobre os produtos disponiveis

no mercado.

A tecnologia e a digitalizacdo
transformaram significativamente a
forma como Jayme trabalha e inte-

rage com os clientes. Atualmente,

a maioria das vendas é realizada
através do WhatsApp “"hoje 85% das
vendas sdo feitas via WhatsApp,
10% presencialmente no balcdo e
5% via telefone, essa é a média. A
tecnologia ajuda a diminuir os er-
ros, aplicativos no qual com a placa
do veiculo vocé consegue pegar as
informacdes corretas do carro, foto
da peca e sanar muitas ddvidas no
qual ndo havia possibilidade antiga-

mente”, comenta.

Ndo é sé o dia a dia na correria dos

atendimentos que os profissionais

de autopecas se dedicam, mas tam-
bém cuidam para se manter em dia
com informacdes do mercado. Jayme
busca constantemente o desenvol-
vimento pessoal e profissional. Ele
entende a importancia de se manter
atualizado e aprimorar suas habi-
lidades, participando de palestras,
cursos e buscando conhecimento
através da leitura de livros, sempre
em busca de novas formas de lidar
COm as pessoas e aprimorar suas

habilidades de vendas.

EQUILIBRIO
ENTRE O DIA
ADIAEOLAZER

Para Jayme, equilibrar sua vida
profissional e pessoal é essencial.

Ele reserva um tempo exclusivo para
o trabalho e outro para sua vida
familiar. Quando estd no trabalho,

€ 100% focado e dedicado as suas
responsabilidades. No entanto, ao
sair da empresa, desconecta-se do
trabalho e dedica-se totalmente a sua
familia. Jayme adota uma politica de
separacdo clara entre o pessoal e o
profissional, deixando seu celular cor-
porativo na empresa e evitando que
as preocupacoes do trabalho invadam
seu tempo pessoal.

Fora do trabalho, Jayme desfruta de
diversos hobbies e interesses. Ele
valoriza o tempo de qualidade com
sua familia, apreciando passeios e
momentos juntos. Além disso, é um
entusiasta de jogos de futebol, uma
paixdo que o ajuda a relaxar e a des-
frutar de momentos de lazer fora do
ambiente de trabalho.




iy
Com foco em suas responsabilida-
des, Jayme presta atengdo ao seu
entorno, prontificando-se a ajudar
a resolver problemas e garantir que

todos os membros da equipe este-
jam motivados e engajados.

Quando questionado sobre sua vi-
sdo futura como profissional, Jayme
revela o desejo por liderar sua equi-
pe de vendas, inspirando e motivan-
do seus vendedores a alcancarem
seu maximo potencial.

Para aqueles que estdo iniciando na
jornada de vendedor de autopecas,

Jayme oferece uma valiosa dica:

PRESENTE
E FUTURO
PROFISSIONAL

0 que um novo vendedor de auto

pecas precisa é paciéncia, vontade,
capacidade de aprendizado, foco e
o principal, conseguir identificar o
tipo de atendimento que o cliente
gosta, para se adaptar de acordo
com cada cliente, essas ‘armas’ sao
fundamentais para um vendedor de
sucesso.

Em resumo, Jayme Halada personifi-
Ca 0 compromisso com a exceléncia,
o desenvolvimento continuo e a
capacidade de lideranca no setor de
autopecas. Sua abordagem centra-
da no cliente, combinada com sua
busca constante por crescimento

pessoal e profissional, faz dele

um exemplo inspirador para seus
colegas de trabalho e para aqueles
que estdo ingressando na profissdo
de vendedor de autopecas. Des-

sa forma, demonstra ndo apenas
competéncia técnica, mas também
um compromisso inabaldvel com o
servico ao cliente e uma habilidade
excepcional para resolver proble-
mas, tornando-o um ativo valioso
para a RV Auto Pecas e uma refe-
réncia no setor de autopecas.
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Os filtros de ar desempenham um papel vital no

funcionamento dos veiculos, contribuindo para a protecdo

do motor e para a qualidade do ar que circula no interior do
carro. Existem dois tipos principais de filtros de ar a serem
considerados: o filtro de ar do motor e o filtro de cabine,

ambos desempenhando funcdes distintas, mas igualmente

essenciais.

O filtro de ar do motor é um componente vital que visa
proteger o coracdo do veiculo. Projetado com uma estrutura
especifica, sua funcdo é separar impurezas suspensas no ar

e absorver o ar limpo para dentro do motor.

Esse filtro é construido com uma disposicdo inteligente,
onde as particulas mais pesadas se depositam no fundo,
enquanto as mais leves sdo retidas no elemento filtrante,

geralmente composto por um papel especial de alta eficacia

FILTRO DE CABINE \/S
FILTRO DE ARDO MOTOR

Os filtros de ar desempenham um papel vital no funcionamento dos
veiculos, contribuindo para a protecdao do motor e para a qualidade do
ar que circula no interior do carro. Existem dois tipos principais de
filtros de ar a serem considerados: o filtro de ar do motor e o filtro
de cabine, ambos desempenhando funcdes distintas, mas igualmente

na retencdo de contaminantes. Surpreendentemente, esses
filtros tém a capacidade de reter particulas microscépicas
de até mesmo um micron, que é a milionésima parte de 1

mm.

Para compreender como a satde do filtro de ar do motor
esta diretamente ligada ao desempenho do veiculo, basta
lembrar dos momentos em que na pandemia de Covid-19,

trocavamos de mascara com muita frequéncia.

Garantir a eficiéncia do processo de combustdo é essencial
e tdo importante quanto o combustivel, o ar que entra na
camara de combustdo deve estar livre de impurezas. Além
disso, a substituicdo regular do filtro de ar ajuda a prevenir
desgastes prematuros nos componentes internos do motor,

contribuindo para a longevidade e eficiéncia do veiculo.

A recomendacdo padrdo de troca, geralmente a cada 10.000 km rodados, é considerada padrdo no caso dos filtros originais, mas

é fundamental considerar as condicdes especificas de uso do veiculo. Carros que enfrentam estradas empoeiradas ou ambientes

adversos podem exigir substituicdes mais frequentes. Uma verificacdo visual periddica pode ser uma pratica Gtil, identificando
acumulacdes significativas de poeira ou escurecimento do filtro como sinais de necessidade de substituicdo.

— ,.r'!!"

Assim como o filtro de ar do motor, o filtro de cabine também
possui uma vida Gtil limitada e requer substituicdo periddica.
Com o tempo, ele acumula sujeira e contaminantes, reduzindo
a eficacia na remocdo de particulas nocivas e comprometendo

a qualidade do ar no interior do veiculo.

A substituicdo regular do filtro de cabine ndo apenas
melhora a qualidade do ar dentro do interior do veiculo, mas
também garante um funcionamento eficiente do sistema de
ar-condicionado, evitando ndo s6 odores desagradaveis e
ajudando a manter um ambiente mais saudavel e confortavel
para os ocupantes, mas também prolonga as manutengdes do

sistema de ventilacdo do veiculo.

~ — FILTRODE GABINE

Além do filtro de ar do motor, fundamental para a sadde
do propulsor do veiculo, o filtro de cabine desempenha

um papel crucial no sistema de ar-condicionado do carro,
garantindo a qualidade do ar que os ocupantes respiram

dentro do habitaculo.

Enquanto o filtro de ar do motor concentra-se em proteger o
motor do carro, removendo impurezas suspensas no ar que
podem comprometer o desempenho e a vida Gtil do motor, o
filtro de cabine atua no interior do veiculo. Ele é responsavel
por filtrar o ar que entra no sistema de ventilacdo e ar-
condicionado, removendo poeira, pélen, particulas de

poluicdo e odores desagradaveis do ar que circula no interior

do carro.




€ importante observar os sinais de que o filtro de cabine precisa ser substituido, como odores estranhos, reducdo do fluxo
de ar através dos dutos de ventilacdo e aumento da poeira no interior do veiculo. Geralmente, os fabricantes recomendam a
substituicdo do filtro de cabine de 15.000 a 30.000 quilémetros, mas essa recomendacdo pode variar dependendo das condicdes
de uso do veiculo e do ambiente em que é conduzido.

A SEGUIR LISTAMOS ALGUMAS DIFERENCAS ENTRE O FILTRO
DE AR DO MOTOR E O FILTRO DE CABINE.

FILTRO DE AR DO MOTOR

"l. LOCALIZACAO:

O filtro de ar do motor estd localizado no
compartimento do motor, geralmente em uma

caixa préxima ao coletor de admissdo.

: SUBSTITUIGAO:

A frequéncia de substituicdo do filtro de
ar do motor pode variar, mas geralmente é
recomendada a cada 10.000 quilémetros,
conforme as orientacdes do fabricante e as

ul. LOCALIZAGCAO:

O filtro de cabine esta localizado no sistema
de ventilacdo e ar-condicionado do veiculo,
geralmente atras do painel de instrumentos ou
sob o capd, proximo a base do para-brisa.

: FUNCAO:

0 filtro de cabine é responsdvel por filtrar o ar
que entra no habitdculo do veiculo, removendo
poeira, pélen, particulas de poluicdo, odores e
outros contaminantes, garantindo um ambiente
mais limpo e saudavel para os ocupantes.

s APARENCIA:

Ndo ha um padrdo absoluto da inddstria, porém os
filtros de cabine geralmente possuem coloracdo
branca e ndo apresentam borda de borracha para
vedacdo.

04. SUBSTITUICAO:

Geralmente, o filtro de cabine precisa ser
substituido de 15.000 a 30.000 quilémetros,
dependendo das condicdes de uso do veiculo e
das recomendacdes do fabricante.

SINTOMAS DE
. SUBSTITUICAO:

Sinais de que o filtro de cabine precisa ser
substituido incluem odores desagradaveis dentro
do veiculo, reducdo do fluxo de ar pelos dutos de
ventilacdo e aumento da poeira no interior do carro.

condicdes de conducdo do veiculo.

SINTOMAS DE
. SUBSTITUIGAO:

Sinais de que o filtro de ar do motor precisa

: FUNGAO:

O filtro de ar do motor protege o motor do veiculo,
removendo impurezas suspensas No ar, Como poeira,
sujeira, insetos e detritos, antes que eles entrem na
camara de combustdo. Isso ajuda a manter a eficiéncia
do motor e prolongar sua vida util.

ser substituido incluem aumento no consumo
de combustivel, perda de poténcia do motor,
dificuldade na partida e aceleragdo irregular.

s APARENCIA:

Ndo ha um padrdo absoluto, porém os filtros
de ar do motor geralmente possuem colmeia
amarela e borda em borracha ou outro material
para vedacdo.

Essas sdo as principais diferencas entre o filtro de cabine do ar-condicionado e o filtro de ar do motor, cada um desempenhando

um papel especifico na qualidade do ar e no desempenho do veiculo.

Tanto o filtro de ar do motor quanto o filtro de cabine desempenham papéis vitais na manutencdo da qualidade do ar e no
funcionamento eficiente do veiculo. A substituicdo regular desses filtros é essencial para garantir um desempenho de cada
sistema que atua, prolongando a vida Gtil do motor e do sistema de ventilacdo da cabine, além de proporcionar um ambiente

mais saudavel e confortavel para os ocupantes do veiculo.



PARCERIA QUE CONSTROI
UMA TRAJETORIA PIONEIRA

Sempre em busca das melhores solu¢des para o setor e em pleno desenvolvimento,

a Schaefflerinova a cada dia com foco em vocé, nosso cliente.

Obrigado pela trajetéria trilhada em 2021 e esperamos obter ainda mais conquistas nesse novo ano.

Juntos somos pioneiros em movimento.

08000111029 | 15 99798.6385 7 /schaefflerBrasil
sac.br@schaeffler.com m /Company/Schaeffler
www.schaeffler.com.br )x repxpert.com.br

Faca o download do novo
catalogo eletrénico
da Schaeffler

Faca revisGes em seu
veiculo regularmente.

SCHAEFFLER

LuK RepSet:

PUBLIEDITORIAL

A SOLUCAO DEFINITIVA

A LuK é a especialista em transmissao da Schaeffler,
sendo fornecedor dos principais construtores de
veiculos do mundo. A sua experiéncia e capacidade
inovadora levou-a a liderar as principais mudancas
tecnolégicas que transformaram a industria durante
mais de cinco décadas. Desde o lancamento da
embreagem de diafragma (chapéu chinés) em 1965,
passando pelo volante bimassa ou a embreagem dupla,
as suas inovacdes tiveram um papel-chave na evolugdo
do automovel até chegarmos ao estado atual.

LuK RepSet

LuK RepSet é a solucdo de manutengdo 6tima para quase
todos os veiculos leves de passageiros. Esta é a solugcdo

de manutencdo para embreagens associadas a caixas de
velocidades manuais e volantes de motor, sélidos. Cada LuK
RepSet inclui disco e platé de embreagem e o rolamento

de acionamento. Trata-se de componentes perfeitamente
compativeis entre si, garantindo uma substituicdo rapida,
profissional e sem problemas.

LuK RepSet Pro

Outro elemento chave dentro da embreagem é o sistema de
acionamento, um sistema que na maioria dos automéveis
atuais é do tipo hidrdulico. Os técnicos do REPXPERT
recomendam a substituicdo do atuador hidraulico (CSC)

ou cilindro escravo sempre que ocorra uma repara¢do da
embreagem. O LuK RepSet Pro é indicado para sistemas de
acionamento totalmente hidrdulico com CSC assim como para

solucdes que utilizam tipo semi-hidrdulico com cilindro escravo.

LuK RepSet 2CT

As caixas de velocidades automatizadas de embreagem dupla
impuseram-se como a opg¢do preferida da indudstria automével,
para substituir a caixa manual, gracas as suas numerosas
vantagens face as caixas de velocidades automaticas
tradicionais. € por isso que tém cada vez mais presenca nos
automoveis e representam uma importante oportunidade

de negdcio para a oficina independente. Por esse motivo, e
apesar da sua complexidade, a Schaeffler desenvolveu uma
solugdo de manutencdo que permite a oficina independente
substituir uma embreagem dupla de um modo profissional e
com toda a seguranca. O LuK RepSet 2CT esta disponivel em
versdes para embreagens a seco ou Umidas e tem aplica¢des
para os principais modelos de veiculos de marcas como a
Volkswagen, Renault, Ford, Kia ou Hyundai.

Toda esta experiéncia obtida com o equipamento
original, chega depois a oficina, formando a gama
mais ampla de componentes de transmissdao, uma
gama na qual se destaca, mais do que tudo, a solucdo
de manutencdo LuK RepSet. Trata-se de um conceito
desenvolvido especialmente para a manutengdo

de sistemas de embreagem no setor de reposicdo
automotiva.

LuK RepSet DMF

0 volante bimassa é sem dudvida um elemento-chave nos
sistemas de embreagem modernos. Os técnicos de REPXPERT
recomendam a sua substituicdo quando se realize a
substituicdo da embreagem. H4 que ter em conta que estamos
perante componentes que trabalham sob elevado nivel de
interacdo, sendo um dos fatores que determina a durabilidade
de todo o sistema, ou seja, que todo o sistema se encontre em
bom estado. Por isso, a Schaeffler desenvolveu a sua solugdo
da manutencdo LuK RepSet DMF que inclui, além do plato,
disco e sistema de acionamento da embreagem, os acessorios
e, naturalmente, o volante bimassa.
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